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Sadan far du sggeord og sggesaetninger direkte
fra dine yndlingskunder.

Brug spgrgeskemaet naeste gang du er pa udstilling, eller naeste gang du er i kontakt med en
af dine yndlingskunder, eller nar du lige har afslutter en klient i din forretning.

Besvarelserne vil foreere dig de sggeord, som din malgruppe sgger pa, nar de leder efter dine
produkter og ydelser i Google.

Denne viden kan bidrage til topplacering og mersalg, nar du efterfglgende placerer dem pa din

hjemmeside.

10 Sporgsmal til mine yndlingskunder:

1.

Beskriv mine varer

Hvad er det du kan kgbe hos mig?

Hvorfor kan du godt lide mine produkter?

Hvad ggr mine produkter for dig?

Hvorfor kan du lide at handle med mig?

Hvad ggr min forretning mere attraktiv end min konkurrents forretning?

Hvis jeg kunne udvide mit varesortiment, hvad ville sd glaede dig?

Hvis du anbefaler mine produkter til dine venner, hvad laegger du sa vaegt pa?

Er der noget helt unikt hos mig og min forretning, der er afggrende for, at du
handler med mig?

10. Hvem mener du, kan fa glade af at bruge mine produkter og ydelser?

HUSK et sggeord kan godt besta af flere ord eller en stykke af en saetning (sggefrase).

Placér dine kunders sggeord og sggefraser i teksterne, hvor de hgre til pa din hjemmeside.

RelationME - It Kursusvirksomhed m/speciale i mersalg og kundeservice pa nettet
Kontakt info: +45 2752 2119 - jetteheine@relationme.dk - CVR: 33425163




